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PROLOGO

La Comision de trabajo de empresas del sector publico, promovida por
la Asociacion Espanola de Gerencia de Riesgos y Seguros (AGERS),
ha venido desarrollando un analisis de las posibilidades de aplicacion
de los denominados “Sistemas de racionalizacion de la contratacion”,
previstos en la normativa europea y nacional de contratacion publica
- Acuerdos Marco, y Sistemas Dinamicos de Adquisicion (SDA)-, para
instrumentalizar las contrataciones de transferencia de riesgos de
todo tipo de entidades conformantes del sector publico estatal.

El propdsito perseguido en el proyecto, desde la inicial asimilacion
de las caracteristicas y funcionamiento de estos Sistemas, ha sido
el de explorar toda potencial optimizacion y ventaja que su empleo
pueda conllevar a las entidades proponentes, frente a la utilizacion de
procedimientos ordinarios de contratacion publica.

A tal fin, se ha contado con la inestimable colaboracion y apoyo
consultivo de entidades resenables de los sectores de correduria de
seguros, y de aseguramiento de riesgos, poniéndose de manifiesto
durante el proceso las principales inquietudes que para estos
operadores economicos implican decisiones clave sobre su propia
capacidad de concurrir a los procedimientos de contratacion, como
eventualmente también a los Sistemas de racionalizacion.

En sintesis, ambos Sistemas de racionalizacion previamente
identificados, basan su funcionamiento en la preseleccion de un
elenco de operadores economicos con suficiente solvencia financiera
y técnica, de acuerdo a lo previsto en las bases reguladoras especificas;
y con base en dicha preseleccion, la licitacion entre las entidades
preseleccionadas de las contrataciones particulares que en el marco
del Sistema de racionalizacion se incardinen en el objeto definido.

La distincion clave entre ambos Sistemas radica en que si el Acuerdo
Marco plantea una unica ventana temporal de preseleccion de
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potenciales proveedores, el Sistema Dinamico de Adquisicion por su
parte habilita la posibilidad de admitir / homologar a nuevas entidades
interesadas, durante todo su plazo de duracion.

Es de conocimiento general que la utilizacion de Acuerdos Marco para
la contratacion de seguros del sector publico se trata de una formula
con un cierto recorrido en el marco del sector publico espanol; sin
embargo, no asi con elempleo de Sistemas Dinamicos de Adquisicion.

Enlinea con esta conclusion, y la comprension de que la flexibilidad de
acceso es un factor diferencial para poder favorecer la concurrencia,
esta Comisiony AGERS generan por el presente documento un indice
de referencia para cualquier interesado, con el contenido nuclear que
habria de contemplarse en la constitucion de un Sistema Dinamico
de Adquisicion de Seguros.

De cara al lector, y antes de avanzar al contenido propio, se han de
manifestar las siguientes aclaraciones.

+ Lasredacciones contenidas constituyen una propuesta genérica,
que es susceptible de adaptarse a la estructura y contenido que
cada entidad contratante tenga por habitual.

- El desarrollo del indice prescinde de ahondar en apartados
que, si bien son de comun inclusion en todo procedimiento de
contratacion publica, sus caracteristicas y previsiones no precisan
en modo alguno ser distintas de las que -a criterio de cada entidad
contratante- sea necesario prever de manera general, 0 especifica.

- Finalmente, esta Comision identificara -conforme a este ejemplo-
a lo largo del indice aquellos apartados cuya definicion plantearia
disyuntivas condicionantes, que vendran desarrolladas segun las
distintas experiencias o recomendaciones de los profesionales
conformantes del grupo de trabajo, con el objetivo de orientar
al lector de entre las posibilidades identificar, hacia la que mejor
pueda ajustarse a su interes vy, paralelamente, la admisibilidad
administrativa.
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INTRODUCCION

La contratacion de los servicios de seguros en "EMPRESA" requiere
de un procedimiento de contratacion con el suficiente dinamismo y
flexibilidad, que permita responder, de forma rapida, a las demandas
cambiantes del negocio realizando pruebas de concepto de posibles
productos y/o servicios que cubran dichas necesidades.

Por estos motivos, se considera adecuado disponer de un Sistema
Dinamicode Adquisicion(SDA)que permita, deformaagil, lacontratacion
de los servicios de seguros, segun se expone a continuacion.
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ESQUEMA DE FUNCIONAMIENTO

A. FASE DE ADHESION-HOMOLOGACION

Cualquier operador economico interesado podra solicitar su adhesion
al SDA durante el periodo de vigencia de éste, para lo cual debera
presentar una solicitud conforme a las condiciones establecidas en el
pliego de prescripciones técnicas y pliego de clausulas particulares.
El operador econdmico que, tras presentar la solicitud de adhesion,
cumpla con los criterios establecidos para cada categoria, pasara
a formar parte del sistema. De este modo, se constituira una lista
de proveedores homologados que permanecera abierta a la
incorporacion de nuevos operadores econdmicos hasta la finalizacion
del plazo del SDA.

B. FASE DE LICITACION DE LOS CONTRATOS
ESPECIFICOS

Una vez constituido el SDA, ante cada necesidad concreta,
‘EMPRESA" convocara la correspondiente licitacion invitando a
participar a todos los proveedores homologados que estuvieran
en ese momento admitidos en el lote / la categoria del SDA
que se corresponda con el objeto del contrato. Los proveedores
homologados se ajustaran a lo senalado en el Pliego, asi como en
las prescripciones técnicas particulares de la licitacion del contrato
especifico correspondiente.

La mejor operativa del SDA de Seguros parte de la premisa clave de
que no se exija en el Pliego la obligatoriedad de presentar oferta por

los proveedores homologados.

10 |



COMISION DE TRABAJO DE AGERS DE EMPRESAS DEL SECTOR PUBLICO

INDICE TIPO

1. OBJETO, ALCANCE, TIPO DE CONTRATO, CODIGO CPV, UNIDAD
ENCARGADA DEL SEGUIMIENTO Y EJECUCION DEL SISTEMA
DINAMICO DE ADQUISICION (SDA)

11. OBJETO

1.2. ALCANCE

1.3 TIPO DE CONTRATO Y CODIGO CPV

1.4 UNIDAD ENCARGADA DEL SEGUIMIENTO Y EJECUCION DEL
SDA

2. DOCUMENTACION APLICABLE, ACCESO AL PERFIL DE
CONTRATANTE Y COMUNICACIONES

2.1 DOCUMENTACION APLICABLE
2.2 PERFIL DEL CONTRATANTE
2.3 COMUNICACIONES

3. VALOR ESTIMADO DEL SDA
4. VIGENCIA Y DURACION DEL SDA

4.1 PLAZO INICIAL
4.2 PRORROGAS

5. LUGAR, TIEMPO Y FORMA PARA LA PRESENTACION DE LAS
SOLICITUDES DE PARTICIPACION

5.1 CONSULTAS Y ACLARACIONES

5.2 FORMA DE PRESENTACION

5.3 CONTENIDO-DOCUMENTACION DE LA SOLICITUD
5.4 PLAZO DE PRESENTACION Y PERIODICIDAD

6. REQUISITOS QUE DEBEN CUMPLIR LOS LICITADORES

6.1 CRITERIOS DE CLASIFICACION
6.2 CRITERIOS DE SOLVENCIA ECONOMICO-FINANCIERA
6.3 CRITERIOS DE SOLVENCIA TECNICO-PROFESIONAL

7. CRITERIOS DE ADJUDICACION

11



GUIA PRACTICA DE CONTRATACION RACIONALIZADA. SISTEMAS DINAMICOS DE ADQUISICION (SDA)

8. NOTIFICACION DE LA ADJUDICACION Y FORMALIZACION DEL
SDA

9. GARANTIAS

10. LICITACION Y ADJUDICACION DE LOS CONTRATOS
ESPECIFICOS / DERIVADOS DEL SDA

10.1 COMUNICACIONES.

10.2 PRESENTACION DE OFERTAS

10.3 CONTENIDO Y VALIDEZ DE LAS OFERTAS

10.4 VALORACION DE OERTAS

10.5 ADJUDICACION Y FORMALIZACION

10.6 VIGENCIA DE LOS CONTRATOS ESPECIFICOS / DERIVADOS
DEL SDA

11, FACTURACION DE LOS CONTRATOS Y PRESENTACION DE
FACTURAS

12. FORMA DE PAGO

13. CONDICIONES ESPECIALES DE EJECUCION

13.1 CONDICIONES ESPECIALES DE EJECUCION DE CARACTER
SOCIAL O MEDIOAMBIENTAL

14. MODIFICACIONES

15. CONFIDENCIALIDAD

16. PROTECCION DE DATOS DE CARACTER PERSONAL

17. PROPIEDAD INTELECTUAL, INDUSTRIAL Y COMERCIAL
18. INTEGRIDAD Y LUCHA CONTRA EL FRAUDE

19. INCUMPLIMIENTOS Y PENALIZACIONES

20. RESOLUCION

21. CESION Y SUBCONTRATACION

22, REGIMEN JURIDICO DEL SDA

12



COMISION DE TRABAJO DE AGERS DE EMPRESAS DEL SECTOR PUBLICO

DESARROLLO

1. Objeto del Sistema Dinamico de Adquisicion
(SDA)

El presente pliego de prescripciones técnicas pretende regular la
concurrencia de solicitudes de participacion para la contratacion
de servicios de seguros (ya sean dirigidos a corredores de seguros,
companias aseguradoras 0 a ambos operadores econdomicos), en el
marco de un Sistema Dinamico de Adquisicion (en adelante SDA).

Durante la vigencia del presente SDA, se podran promover diferentes
licitaciones (contratos especificos) orientados a los servicios de
seguros que se pretenda contratar.

EL SDA no supone un compromiso de exclusividad en la adquisicion
por parte de "EMPRESA" de los servicios que se pretenden contratar,
pudiendo, por motivos empresariales, promoverlos a traves de otros
procedimientos de licitacion.

2. Alcance
2.1 Definicion

En el presente pliego de prescripciones técnicas se definen las
condiciones minimas por las cuales se regiran los servicios de seguros
que se precisan contratar, asicomo los requisitos que deberan cumplir
las empresas que deseen homologarse en el presente SDA.

Los contratos especificos tendran por alcance la contratacion de los
serviciosde seguros de que se trate en consonancia con elcondicionado
técnico que se defina en cada caso, todo ello de conformidad con
la regulacion aplicable sobre contratos de seguro (Ley 50/1980, de
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8 de octubre, de Contrato de Seguro) y ordenacion de la actividad
aseguradora (Ley 20/2015, de 14 de julio, de ordenacion, supervision
y solvencia de las entidades aseguradoras y reaseguradoras); asi
como en la normativa restante que le sea de aplicacion, sin suponer
prevalencia alguna sobre el regimen juridico de las presentes bases.

2.2 Segmentacion de Lotes/Categorias, en caso de que proceda
(ramos de seguro, u otros criterios de segmentacion)

Enlafase de adhesional SDA, los operadores econdmicos interesados
podran homologarse en las distintas categorias que conforman el
objeto del SDA, no existiendo ninguna limitacion en cuanto al numero
de categorias en las que puedan presentarse y ser homologados.

2.3 Actividades generales de los contratos derivados:

De forma genérica, las actividades minimas que se realizaran bajo los
contratos especificos del presente SDA son:

El contenido del pliego troncal regulador contendra a discrecion de
cada entidad, las especificidades comunes al alcance de todos los
contratos que se puedan promover al amparo del SDA.

Loindicado aplicariaigualmente a cuestiones como la posible definicion

de Niveles de Servicio minimos a cumplir (por ejemplo, plazos en la
entrega de documentacion, plazos para pago de siniestros..).

3. Valor estimado del Sistema Dinamico de
Adquisicion

El valor estimado del contrato sera ...

El valor estimado no constituye para la entidad contratante ningun
compromiso firme de gasto, pues los contratos especificos se
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adjudicaran en funcion de las necesidades reales en cada momento.
Asimismo, durante la ejecucion del SDA, no estaran obligados a
distribuirlo a partes iguales entre los licitadores seleccionados. Para
este calculo, se ha realizado una prospeccion de mercado y se han
tenido en cuenta los precios actuales, expedientes anteriores y una
prevision de necesidades para los proximos X anos, prorrogable por
X anos. Siendo el desglose por categorias el siguiente:

"Cada "EMPRESA" insertara su tabla desglose por lotes/categorias’.
Alrespecto del Valor estimado del SDA, la Comision aprecia:

1. El calculo del VEC se adecuara al calculo habitual del mismo que
se tenga en la entidad proponente, habiéndose identificado distintos
criterios del computo de las modificaciones no sustanciales (hasta un
maximo del 20%) en contratos sujetos a prorrogas.

2. En lo que afectaria a la motivacion y justificacion del VEC que se
desee designar, se consideran dos posibles aproximaciones frente al
organo de contratacion aprobador:

a. Justificacion basada en incremento global sobre las primas netas/
importes maximos de licitacion precedentes, en un volumen
prudencial para dar suficiente cabida a variaciones que a lo largo de
la vida del SDA se puedan producir. Al proponer la preaprobacion
de presupuestos globales superiores a los precedentes, puede
encontrar la reticencia o denegacion del érgano de contratacion
de no sustentarse adecuadamente. Por ventaja, genera suficiencia
presupuestaria y tranquilidad en cuanto a la pervivencia del SDA
por el plazo originalmente definido.

b. Justificacion basada en la contencién al gasto real de contratos
precedentes: esto es, mantener el mismo orden de primas netas
/ importes maximos de licitacion. Desde el punto de vista del
organo contratacion, evita suspicaciasy problematicas de aprobar
grandes volumenes de potencial gasto que pierde correlacion
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con el gasto anual actual hasta ese momento; pero por el
contrario exige un mayor control y seguimiento del agotamiento
presupuestario del Acuerdo/Sistema, a fin de promover uno
nuevo con suficiente antelacion a la fecha en la que se pueda
producir insuficiencia presupuestaria.

4. Duracion del SDA

4.1 Elplazo de vigencia para este SDA sera de numero (X) anos, sin/
con posibilidad de proérroga.

4.2 Laduracioén de los contratos especificos se determinara en cada
uno de ellos. Los contratos especificos deberan adjudicarse dentro
del plazo de vigencia del SDA, y solo podran ser objeto de prorroga
en caso de que haya sido previsto en sus Pliegos y que el SDA en el
que se basan siga en vigor en el momento de la formalizacion.

El plazo maximo de duracion legalmente permitido para un SDA, sin
perjuicio de reducirse a discrecion es de 5 anos, siendo este plazo
distinto del que se defina de forma individual para los contratos
especificos, a necesidad de la proponente.

Esta Comisidon visualiza una heterogeneidad de criterios en el
colectivo de entidades del sector publico acerca de la prevision del
literal de las prorrogas, en cuanto a que se resuelvan unilateralmente
por la entidad contratante mediando preaviso de 2 meses, o la
admisibilidad de que puedan generarse en mutuo acuerdo mediante
la confirmacion de no alteracion de condiciones técnico-economicas
del contrato originario (sin perjuicio del supuesto tasado de “prorroga
forzosa" del Articulo 29.4 de la LCSP).

El primer criterio, esto es, el de unilateralidad de las proérrogas,

constituye un riesgo para la entidad contratante al suponer un
desincentivo notorio el hecho de que el operador econdémico esté
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obligado a prorrogar a pesar de no encontrarse en disposicion de
hacerlo. De este modo, este planteamiento desde origen puede
propiciar la limitacion de la concurrencia en licitaciones futuras, y por
consiguiente la pérdida de potenciales licitadores.

En cuanto al segundo criterio, en caso de que los Departamentos de
Compras y los Servicios Juridicos de la entidad contratante permitan
establecer expresamente en los Pliegos la mencion de “prorroga de
mutuo acuerdo”, se produce un convencimiento suficiente hacia los
potenciales licitadores de que no se va a extender el contrato sin su
conformidad. De estamanera, se produciria la prorroga de los contratos
con plena libertad entre las partes, si bien es conveniente establecer
tambiéen en los Pliegos alguna mencion a que el adjudicatario ha de
confirmar con una antelacion superior a 2 meses al vencimiento del
contrato su voluntad de prorrogar el mismo en idénticas condiciones
técnico-econdmicas.

Se aclara que en ningun caso las reflexiones y argumentos anteriores
tienen un caracter vinculante, y consecuentemente la decision sobre
esta cuestion quedara siempre supeditada al criterio imperante
por parte de la Unidad de Compras y/o los Servicios Juridicos de
la entidad contratante, o, cuando corresponda, de la Abogacia del
Estado y Junta Consultiva de Contratacion Administrativa.

5. Forma-procedimiento de presentacion al SDA

Cualquier operadoreconomico que desee participaren el SDA, debera
presentar una solicitud de adhesion en la que indique expresamente:
1) que cumple con las condiciones de capacidad y solvencia y con los
criterios de seleccion establecidos, y 2) que desea homologarse en
las distintas categorias del SDA que considere para posteriormente
poder participar en las licitaciones de los contratos especificos. De este
modo, se constituira una primera lista de proveedores homologados,
que podra ser ampliada sucesivamente siempre que existan nuevas
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solicitudes de participacion de operadores econdomicos que reunan
los requisitos establecidos.

Los proveedores homologados no tendran obligacion de presentar
oferta a las licitaciones de contratos especificos si no resultaren de
interés, si bien la entidad contratante podra requerir a los proveedores
homologados que informen de las causas que han motivado la no
concurrencia a las licitaciones.

En caso de que se recurra a la formula de integracion de solvencia
conforme al articulo 75 de la LCSP, cada uno de los proveedores
homologados debera presentar una declaracion responsable.

A este respecto, la Ley de Contratos del Sector Publico contempla
unicamente como figura de patrticipacion conjunta las Uniones
Temporales de Empresas.

Aunque pueden existir casos de constitucion de UTEs para la
concurrencia en contratos de seguros del sector publico, se trataria
de una casuistica excepcional, y mas presente en contratos-alcances
dirigidos a mediadores, por lo que en los casos de contratos dirigidos
a aseguradoras, resultaria mas practico habilitar en los Pliegos la
posibilidad de concurrir mediante la formula del coaseguro.

De cara a su justificacion hacia el érgano de contratacion respectivo,
unicamente recordar que el coaseguro es una figura que se encuentra
contemplada en el Articulo 33 de la Ley de Contrato de Seguro, e
implica un contrato unico donde varias aseguradoras acuerdan de
antemano compartir el riesgo.

Encaso de presentacion de ofertas en coaseguro, todas las companias
aseguradoras han de estar homologadas, si bien solo la compania
abridora sera la encargada de presentar la oferta y la documentacion
administrativa. Se requerira que en dicha documentacion se
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especifique el porcentaje de participacion de las companias
coparticipes debidamente firmado por las mismas, recurriendo, en
caso necesario, a la integracion de solvencia prevista en el Articulo 75
de la LCSP si la entidad lider por si sola no se encontrase en situacion
de cumplimiento.

6. Criterios de solvencia

Los documentos de solvencia econdémica o financiera, asi como los
correspondientes a la solvencia técnica o profesional se establecen
como criterios de seleccion para que los ser homologados en el SDA,
por lo que deberan ser presentados en los correspondientes sobres
electronicos de documentacion.

Respecto a la solvencia economica-financiera se ha de atender a lo
establecido en el Articulo 87 de la LCSP, recurriendo a los medios de
prueba previstos en el mismo.

En cuanto a la solvencia técnica-profesional, se ha de atender a
lo establecido en el Articulo 90 de la LCSP, si bien predomina el
requerimiento de la aportacion de una relacion de los principales
servicios o trabajos realizados de igual o similar naturaleza que los
que constituyen el objeto del contrato, tal y como se contempla en
el Articulo 90.1a) de la LCSP. A este respecto, senalar que cuando
el operador economico debe acreditar los trabajos realizados para
un destinatario que es sujeto privado, puede surgir un conflicto entre
el mantenimiento de la debida confidencialidad y la solicitud por
parte del organo contratante de la documentacion acreditativa que
respalde el trabajo realizado.

Si bien en el Articulo 133 de la LCSP se establece que los 6rganos
de contratacion no pueden divulgar la informacion facilitada por los
empresarios que éstos hayan designado como confidencial en el
momento de presentar la oferta, se recomienda que en el propio Pliego
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se regulen especificamente que datos (y en su caso, documentacion
justificativa) han de presentarse de los servicios similares al del objeto
del contrato, de forma que sean suficientes al objeto de constituir una
comprobacion de solvencia suficiente por la parte contratante sin que
ello suponga un conflicto para el operador econémico que acuda a
la licitacion.

Respecto al caso concreto de la solvencia técnica o profesional de
las entidades aseguradoras, una cuestion coligada es la relativa
al requerimiento de la autorizacidon administrativa de la Direccion
General de Seguros y Fondos de Pensiones para operar en el sector,
y que comunmente puede quedar demandada en el Pliego como
un requisito habilitante para poder licitar, esto es, como criterio de
clasificacion del operador econémico.

A interpretacion de esta Comision, las entidades aseguradoras que
concurren a la licitacion de un contrato publico para la prestacion
de seguros ya se hallan sometidas a un riguroso regimen legal de
habilitacion, autorizacion y supervision permanente por la DGSFP, en
los términos previstos por la Ley 20/2015, de ordenacion, supervision
y solvencia de las entidades aseguradoras y reaseguradoras
(LOSSEAR), y con el marco europeo de Solvencia Il. Estos regimenes
imponen requisitos estrictos en cuanto a capital, solvencia,
organizacion interna, estructura de control, gobierno corporativo y
demas aspectos financieros y técnicos. Ademas, su cumplimiento es
objeto de supervision continua.

Por lo anteriormente expuesto, se valora que la condicion de entidad
aseguradora debidamente autorizada para operar en el ramo que
corresponda va mucho mas alla de un criterio de clasificacion
habilitante para poder licitar, y que en si misma representa una
garantia suficiente de solvencia técnica para la gjecucion de contratos
de seguros, en linea con el Articulo 90.1.d). Por consiguiente, la
autorizacion administrativa es susceptible de plantearse como unico
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requisito de solvencia técnica o profesional en este tipo de contratos
para favorecer una mejor proporcionalidad y simplificacion, salvo que
la magnitud o la complejidad del contrato y delriesgo puedan requerir
razonablemente la exigencia de mayores requisitos de acreditacion
de solvencia técnica o profesional, a juicio del 6rgano contratante.

7. Criterios de evaluacion - adjudicacion

En el pliego troncal de un SDA se podran reflejar los criterios de
valoracion de ofertas que se van a requerir en los contratos especificos
(esto es, mejor relacion coste-eficacia 0 mejor relacion calidad-
precio). Sin embargo, en el caso de optar por la mejor relacion calidad-
precio, los criterios técnicos (ya sean automaticos o de juicio de valor)
se recomienda reflejarlos de forma individualizada en cada uno de
los contratos especificos teniendo en cuenta las particularidades de
cada una de las prestaciones objeto de contratacion.

8. Garantias

Respecto a este apartado, en el seno de la Comision se suscita la
consideracion de que en los contratos de seguros se encuentra
justificado eximir a las adjudicatarias de la obligacion general de
prestar Garantias Provisionales (de oferta) y las Garantias Definitivas
(de ejecucion), ya que en los Articulos 106 y 107 de la LCSP se
establece la posibilidad del 6érgano de contratacion de eximir de la
prestacion de dichas garantias, salvo en el caso de contratos de obras
y de concesion de obras.

La argumentacion que sostiene el criterio anteriormente expuesto se
basa en lo siguiente:

- Los contratos de seguros son considerados contratos privados

(Articulo 25 de la LCSP) por lo que en cuanto a sus efectos y
extincion les seran aplicables las hormas de derecho privado.
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+ El Articulo 6 de la Ley de Contratos de Seguro vincula a la
compania aseguradora a mantener los términos presentados por
un plazo de 15 dias, por lo que no resulta necesario que se emplee
el recurso de la garantia provisional para obligar a los licitadores
a mantener sus ofertas en la medida que la formalizacion del

contrato pueda tener lugar dentro de ese plazo.

+ De los parametros de solvencia econémica y financiera exigidos
a los licitadores queda demostrada la capacidad de la empresa
aseguradora para disponer de los recursos financieros necesarios
para cumplir con las obligaciones que se derivan del contrato,
sin perjuicio, ademas, de los controles de acceso a la actividad y
supervision continuada de la DGSFP como organismo de control

del sector.

+ Los tramites y plazos de constitucion y devolucion de las
garantias suponen dilacion del proceso de contratacion para el
adjudicatario, lo cual genera reticencia a concurrir a licitaciones

cuando dicho requisito es obligatorio.

- Elimporte de la garantia aumenta hasta el fin de la prestacion del
contrato el precio del mismo para la empresa adjudicataria, con
la consecuente repercusion a la contratante mediante el precio

de la propia oferta presentada y adjudicada.

La Comision ha conocido casos de éxito en el conjunto de la
contratacion del Sector Publico de la argumentacion anterior al objeto

de eximir de la aportacion de garantias a los contratos de seguro.

9. Modificaciones / Revalorizaciones de contrato

En este punto concreto, la Comision no ha encontrado una plena
uniformidad de criterios respecto al uso en contratos de seguros
de las modificaciones previstas en el Pliego, y/o el uso de las
revalorizaciones del presupuesto del contrato, que por su parte se
han de trasladar a la propia poliza. Si bien en todo caso, se coincide en
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la hecesidad de que en el Pliego han de quedar previstas las causas
y situaciones de activacion, con el fin de posibilitar la continuidad
contractual, y evitar por tanto resoluciones contractuales e inicios de
nuevos procedimientos de licitacion.

A este respecto, se han identificado algunos casos frecuentes de
modificaciones/revalorizaciones de contratos que se enuncian a
continuacion:

- Siniestralidad (por ratio, cuantia, umbrales/intervalos, etc.)

- Agravaciones del riesgo declarado, sean cualitativas, o referidas
a la exposicion cuantitativa, que en linea con el articulo 11 de
la Ley de Contrato de Seguro “agraven el riesgo y sean de tal
naturaleza que si hubieran sido conocidas por éste en elmomento
de la perfeccion del contrato no lo habria celebrado o lo habria
concluido en condiciones mas gravosas”

+ Ampliacion-modificacion de coberturas (limites, sublimites,
sumas aseguradas, franquicias, intervencion sobre exclusiones o
inclusion de coberturas accesorias a la principal).

Todo lo anterior sin perjuicio de que los Departamentos de Compras
y los Servicios Juridicos de la entidad contratante asesoren hacia
la formula aceptada y apropiada de insercion en el Pliego de las
situaciones anteriores.
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